
Gate A
Platform for Import Lighting



デザイナーと輸入代理店・販売代理店を繋ぐ
輸入照明の総合プラットフォーム

Gate A - Outline



BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Project PA

Constructors

BRANDS

Promotion Specify

Purchase

Purchase Purchase

本来の流れ：

1. 輸入代理店の営業活動
2. デザイナーが製品選定
3. 事業主が製品購入



for: UsersGate A

日本で取扱い可能なものか

ら幅広く探したいが、オン

ラインショップに行き着い

てしまうので問合せ先とし

て載せられない

選定できる製品が少なく、

常にSNS等で情報を探して

いる

ブランド、製品情報までは

分かるが国内の代理店が分

からない

海外デザイナーが選定して

おり、リストの問合せ先が

海外の連絡先になってし

まっているので対応できな

い

Hotel A project
Design: CC Design London

XX Pendant Lamp

Manufacture: 

YY Company London

Contact: 

Robert@yycompany.com

Lamp Shop Online

Price: 200,000

Delivery: 1 week

Add to Cart

Check Out

BRAND A

BB Table lamp

Distributor: ???

輸入代理店、取扱いブラン

ドが多く重複もしているの

で、把握しきれない

DISTRIBUTOR_1

BRAND A

BRAND B

BRAND A

BRAND C

BRAND B

DISTRIBUTOR_2

DISTRIBUTOR_3

現状の課題：情報の不足、錯綜



BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

Designers Owners

Gate A - Outline

Project PA

Constructors

BRANDS

Specify

Ask

SNS, Images

WHOLESALER_1

Ask

?

• Replace

• Bespoke

販売代理店へ問合せはできても輸入代
理店が不明なパターン
1. SNS等からデザイナーが製品選定
2. 事業主が製品購入を模索
3. 製品変更または特注対応



BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Project PA

Constructors

BRANDS

Specify

Purchase

?

Purchase
?

SNS, Images

• Replace

販売代理店の相談先すら分からず何も
手段がないパターン
1. SNS等からデザイナーが製品選定
2. 事業主が製品購入を模索
3. 製品変更



BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Project PA

Constructors

BRANDS

SNS, Images

Specify
?

輸入代理店の情報が全く得られずデザ
イナーが選定を断念するパターン
1. SNS等からデザイナーが製品選定
2. デザイナーが選定を断念



BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Gate A Online Platform

Project PA

Constructors

SNS, Images

1. Check
2. Clarify

3. Specify

4. Purchase

4. Purchase

BRANDS

CONFIDENTIAL

1. 海外ブランドがSNS等でプロモー
ション

2. デザイナーがGate Aで輸入代理店、
販売代理店を確認

3. 事業主が製品購入



BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Project PA

Constructors

1. Search
2. Clarify

3. Specify

4. Purchase

4. Purchase

BRANDS

CONFIDENTIAL

Gate A Online Platform

1. デザイナーがGate Aで製品検索
2. デザイナーがGate Aで輸入代理店、

販売代理店を確認
3. 事業主が製品購入



DISTRIBUTOR_1

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Project PA

ConstructorsDISTRIBUTOR_2

DISTRIBUTOR_3

Inquiry

Inquiry

Inquiry

Purchase Purchase

Specify

通常の流れ：

1. デザイナーがそれぞれの輸入代理店、
販売代理店へ問合せの上選定

2. 事業主が製品購入



for: UsersGate A

複数のプロジェクトを同時進行しており、管理が煩雑1つのプロジェクトで複数の国内代理店の

製品をスペックしており、見積り依頼や情

報収集に手間がかかる

T1

BRAND A
BB Table lamp
ON/OFF
2pcs

P1

BRAND C
DD Pendant
DALI
5pcs

Contact:

BRAND A: Distributor 2, yamada@distributor2.com

BRAND C: Distributor 1, suzuki@distributor1.co.jp

BRAND E: Distributor 3, sato@distributor3.ne.jp

P2

BRAND E
FF Pendant
PWM
10pcs

Hotel A Project

C Restaurant Project

Residence B Project

現状の課題：非効率な問合せ作業



DISTRIBUTOR_1

Designers Owners

Gate A - Outline

WHOLESALER_1

Project PA

ConstructorsDISTRIBUTOR_2

DISTRIBUTOR_3

1. Search

2. Specify

3. Purchase

Inquiry

Inquiry

Inquiry

CONFIDENTIAL

Gate A Online Platform

1. デザイナーがGate Aで製品検索
2. デザイナーがGate Aで詳細情報収集
3. デザイナーがGate Aで輸入代理店、

販売代理店を確認
4. 事業主が製品購入



Gate A

別のマーケットにもチャレ

ンジしたいが、どこの会社

にアプローチすれば良いか

分からない

国内に販売代理店があるが

認知されていない

既存顧客の対応に追われて

新規開拓ができない

同一案件で複数社からの問

合せや見積対応に手間がか

かっている

輸入代理店、取扱いブラン

ドが多く重複もしているの

で、思うように認知が進ま

ない

DISTRIBUTOR_1

BRAND A

BRAND B

BRAND A

BRAND C

BRAND B

DISTRIBUTOR_2

DISTRIBUTOR_3

for: Distributors

Showroom

10:00-18:00, Closed: Sunday

Minami Aoyama, Minato, 

Tokyo

ショールーム対応

電話対応

Subject: 
見積依頼

A Table x2

B floor x1 …

問合せ
見積対応

Subject: 
見積依頼
Hotel A

A Table x2

●●電機

Subject: 
見積依頼
Hotel A

A Table x2

△△商事

Subject: 
見積依頼
Hotel A

A Table x2

□□電工

Subject: 
見積依頼
Hotel A

A Table x2

★★電材

▲▲ Design ?

〇〇建築設計 ?

SNS ?

Online Shop ?

☆☆ハウス ?

◇◇ 家具 ?

現状の課題：認知不足、非効率な問合せ対応、営業不足



Gate A for: Distributors

Designers DISTRIBUTOR_1

Designers DISTRIBUTOR_2

DesignersDISTRIBUTOR_3

Gate A Online Platform

他社との相乗効果イメージ -リーチ獲得
1. Gate Aへ情報掲載
2. Gate A、輸入代理店によるユーザー

の誘致
3. 他社顧客への効率的なリーチ獲得
4. ミスマッチの解消と売上増加

CONFIDENTIAL



Gate A for: Distributors

情報の整理 - リーチ獲得
• 取扱いブランドの掲載
• 統一フォーマットによる使いやすい

ユーザーインターフェース
• 自社ホームページに掲載できない情

報や資料の掲載

BRAND A

DISTRIBUTOR_1

BRAND B

BRANDS

BRAND C

BRAND D

BRANDS

DISTRIBUTOR_2

CONFIDENTIAL

Gate A Online Platform



Gate A - Outline

Gate A

Clarify

Clarify

Search,

Check

Check

Information

Projects

Details

Design

Purchase

Sell

Specify

Approve

Designers

Distributors

Wholesalers

1. 輸入代理店からGate Aへ取扱い製品情報提供、掲載

2. デザイナー、オーナーがGate A上で製品情報閲覧

4. 輸入代理店からデザイナーへ詳細情報の提供

6. オーナーが承認

3. Gate A上で情報収集、プロジェクト管理

5. デザイナーが製品選定

7. 輸入代理店、販売店が販売

Owners

PA

Constructors

CONFIDENTIAL

ミッション：トライアングルの完成



- Contract for DistributorsGate A

事前登録 契約締結 製品情報入力 データベース登録 デモ画面確認 公開

約2週間 約1ヵ月 約2週間約1ヵ月約10分

Distributor

Gate A

• Google Formsより事前
登録

1. サービス利用規約送付

2. サービス利用規約承認、
契約締結（クラウドサ
イン）

1. 製品情報入力フォー
マット送付

2. 製品情報入力フォー
マットに情報入力

1. 製品情報入力

1. デモ画面確認、修正依
頼

2. 修正 1. 公開

CONFIDENTIAL



- Contract for WholesalersGate A

事前登録 契約締結 会社情報入力 会社情報登録 デモ画面確認 公開

約2週間 約1週間 約2週間約1週間約10分

Wholesaler

Gate A

• Google Formsより事前
登録

1. サービス利用規約送付

2. サービス利用規約承認、
契約締結（クラウドサ
イン）

1. 製品情報入力フォー
マット送付

2. 会社情報入力フォー
マットに情報入力

1. 会社情報入力

1. デモ画面確認、修正依
頼

2. 修正 1. 公開

CONFIDENTIAL



- Registration for UsersGate A

事前登録 公開

約10分

User

Gate A

• Google Formsより事前
登録

1. 公開通知送付

2. サービス利用規約確認
3. 無料会員登録

CONFIDENTIAL



- Pre RegistrationGate A

Gate A

https://gatea.jp/

Pre-Registration - Usersユーザー事前登録

Pre-Registration - Users 
ユーザー事前登録

Pre-Registration - Distributors掲載輸入代理店事前登録

Pre-Registration - Distributors
掲載輸入代理店事前登録

Pre-Registration - Wholesalers掲載販売代理店事前登録

Pre-Registration - Wholesalers
掲載販売代理店事前登録

https://gatea.jp/
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdDjxEqvEmm349TNV4i4aDy344sb6bbhcMdslfJw8EcroOM0Q/viewform
https://gatea.jp/
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdDjxEqvEmm349TNV4i4aDy344sb6bbhcMdslfJw8EcroOM0Q/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfSPt6kTCLBtS1bjXrSR-G_bxRxM6PmU_5yQJmo_WuPyD3_vQ/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfSPt6kTCLBtS1bjXrSR-G_bxRxM6PmU_5yQJmo_WuPyD3_vQ/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSdoT5DZrLLZfmZdbaH2UQYiCMdleXaEdrGPyuCObFWIAadY2A/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfSPt6kTCLBtS1bjXrSR-G_bxRxM6PmU_5yQJmo_WuPyD3_vQ/viewform
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